
Responsable des Relations Auprès des Conseils (RRAC)

• �Essentiellement à partir d’un programme d’intervention établi en début d’année en accord avec le management commercial 
pour 80 % du temps.

• �Et, de façon marginale, à la demande ponctuelle (plages de visites organisées).

PROCESSUS DE SOLLICITATION

Caractéristiques Avantages Bénéfices

Former les Conseillers commerciaux à 
la méthodologie du développement de 
la relation partenariale.

Monter en compétence et en 
autonomie les Conseillers sélectionnés.

• �Augmenter la performance et la 
productivité des Conseillers par 
l’apport de recommandations 
qualifiées.

Accompagner les Conseillers auprès 
de cabinets dont les accords réseaux.

Développer une approche de marché
• �Développer une relation business 

(prescription) avec des cabinets 
identifiés avec les Managers.

Développer une relation business 
(prescription) avec des cabinets 
identifiés avec les Managers.

Développer notre visibilité, notre offre 
de service et notre savoir-faire auprès 
des instances représentatives (ordres, 
syndicats, associations).

• �Faciliter la prise de contact par le 
réseau commercial.

Être le catalyseur de la politique 
conseils auprès du management.

Appuyer à la préparation, à la co-
construction, à la mise en place et au 
suivi du plan annuel régional d’actions 
partenaires conseils.

• �Participer au pilotage et au bon suivi 
des actions et des résultats attendus 
afin d’éclairer le management dans 
ses prises de décisions.

DESCRIPTION DE LA MISSION

• Résultats des Conseillers accompagnés.

• Apport de business en provenance des cabinets ciblés (nombre de prescriptions).

• Contacts pris suite aux interventions institutionnelles.

• Taux d’intermédiation (nombre d’affaires passées avec de nouveaux cabinets comptables).

INDICATEURS DE PERFORMANCE

DÉFINITION

• �En complément de son contrat de travail de Conseiller Commercial, il est confié une mission de Responsable Régional auprès 
des Conseils (62 jours en moyenne).

• �Un rôle de référent en tant que dépositaire de l’expertise de la relation partenariale au sein des régions pour développer la 
production intermédiée avec les professions de conseil (Experts-comptables et avocats).

• �Promouvoir l’ensemble de l’offre AG2R LA MONDIALE auprès des professions de conseil.

LES EXPERTS
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Océan Atlantique (Antilles, Guyane)
Jean-Philippe CRETINOIR
jean-philippe.cretinoir@ag2rlamondiale.fr

Océan Indien (La Réunion)
Johann ESTHER
johann.esther@ag2rlamondiale.fr

Océan Pacifique (Tahiti / Nouvelle Calédonie)
Yohan CHICHEPORTICHE
yohan.chicheportiche@ag2rlamondiale.fr

RÉGION OUTRE-MER

RÉGION NORMANDIE, HAUTS-DE-FRANCE
Normandie
Carine ROHEE
carine.rohee@ag2rlamondiale.fr

Hauts-de-France
Olivier DAL
olivier.dal@ag2rlamondiale.fr

Jean-Loup GROUARD
jean-loup.grouard@ag2rlamondiale.fr

RÉGION CENTRE-OUEST
Centre-Touraine
Bruno LUCIANI
bruno.luciani@ag2rlamondiale.fr

Bretagne Pays-de-la-Loire
David BOUDON
david.boudon@ag2rlamondiale.fr

Frédéric SUARD
frederic.suard@ag2rlamondiale.fr

RÉGION SUD-OUEST
Atlantique
Nathalie BONNET
nathalie.bonnet@ag2rlamondiale.fr

Aquitaine
En cours de recrutement
Adresse à venir

RÉGION OCCITANIE
Languedoc-Roussillon
Gwenhaël ROCHE
gwenhael.roche@ag2rlamondiale.fr

Midi-Pyrénées
En cours de recrutement
Adresse à venir

RÉGION PACAC
En cours de recrutement
Adresse à venir

RÉGION ALPES  
ET RHÔNE AUVERGNE
Alpes
Sidonie CRISTINI-LABBAYE
sidonie.cristini@ag2rlamondiale.fr

Rhône Auvergne
Sidonie CRISTINI-LABBAYE
sidonie.cristini@ag2rlamondiale.fr

Charles-Édouard ETIEVENT
charles-edouard.etievent@ag2rlamondiale.fr

Pierre-Bernard PUEL
pierre-bernard.puel@ag2rlamondiale.fr

RÉGION GRAND EST,  
BOURGOGNE FRANCHE-COMTÉ
Lorraine, Champagne-Ardenne
Grégory MONTUSCHI
gregory.montuschi@ag2rlamondiale.fr

Alsace, Bourgogne Franche-Comté
Franck MARTY
franck.marty@ag2rlamondiale.fr

RÉGION PARIS, ÎLE-DE-FRANCE
Stéphane MARIE
stephane.maire@ag2rlamondiale.fr
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VOS CONTACTS EN RÉGION (RRAC)

RRAC
POUR EN SAVOIR PLUS 
SUR LES EXPERTS
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LES EXPERTS

RESPONSABLE
Philippe DION
philippe.dion@ag2rlamondiale.fr


